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ビジネスを説明する

＜お題目＞

商品を新しいチャネルへ売り込むための

その趣旨を説明する

どうしたらよいか？
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書き方事例

＜次ページ＞

＜説明の方法＞

商品概要にふれてから、新チャネルでの展開内容を説明する

どうしたらよいか？



■新製品お取扱いの趣旨

この画期的なヘルシーガムを、スポーツ店様向けにオリジナル展開いたします。
【噛むことの健康効果】1日10分噛むだけで、心と体をリフレッシュ！

ヘルシーガムのお取扱いで、魅力ある商品展開を行いませんか！

次世代サプリメント

噛んで食べる健康法「噛むことの効果」に「サプリメント効果」を加え、手軽に楽しみながら健康補給ができるように開発されたのがヘルシーガムです。
ヘルシーガムとは

ユーザー様に向けては、スポーツをしながら、

噛んで食べられる、そして、身体機能をアップし、

さらに、健康によい商品としておすすめできます！【スポーツ店様用の商品展開】 【スポーツ店様に向けた店頭展開】
スポーツ店様に向けた展開
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ネット販売 スーパー 焼肉店 フィットネスクラブ ファーストフード

小顔、集中力、リラックス、ダイエット、眠気防止など、噛んで、実感いただけます！
【注目度抜群】噛んで食べて健康に、今までにないこのヘルシーガムは、一般ユーザー様から流通業者様まで、大変な注目を集めています！

生活者との接点をさらに拡大していきます！

一般ユーザーに一般ユーザーに一般ユーザーに一般ユーザーに

もっと認知してもらい、もっと認知してもらい、もっと認知してもらい、もっと認知してもらい、

購入してもらいます！購入してもらいます！購入してもらいます！購入してもらいます！

【現在・今後の販売チャネル】【現在・今後の販売チャネル】【現在・今後の販売チャネル】【現在・今後の販売チャネル】

【スポーツ店様用の商品展開】特に、人気のある商品であるバナナとイチゴを、スポーツ店様用のパッケージとして展開します。 【スポーツ店様に向けた店頭展開】スポーツ店様の店頭でも注目を集めるディスプレイ展開を行います。

お取扱いへのお取扱いへのお取扱いへのお取扱いへの

ニーズが高まり、ニーズが高まり、ニーズが高まり、ニーズが高まり、

景品展開が景品展開が景品展開が景品展開が

より魅力的になります！より魅力的になります！より魅力的になります！より魅力的になります！

●ネーミングスポーツ店様にふさわしいネーミングで展開します●パッケージ商品パッケージも、スポーツ店様に合わせます
●10袋展開小規模な展開です。レジ横など、空きスペースをご利用できます●60袋展開カウンターそばでの展開です

◇美容力アップ◇集中力アップ◇ダイエット効果アップ◇スポーツ能力アップさまざまなさまざまなさまざまなさまざまな
効果効果効果効果


